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Magnus Strategy,
la ou Pinnovation technologique

\/Z rencontre la réalite

industrielle pour €liminer
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Unir les équipes, Amplifier la croissance

Traction®, 10% Strategie - 90% Execution

Programme de croissance organique pour les entreprises
basées sur Microsoft.

Pas un SaaS. Pas un CRM. Un vrai acceéléerateur de croissance.

@ Fonctionne avec votre environnement Microsoft 365 existant,
garantissant une adoption facile et une compatibilite totale.
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llustration des cadres dynamiques

( ) Centré sur l'action, pas sur la saisie de données.

34,22M$ 34.22M$%
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Seulement 14 % des employés comprennent
la stratégie de leur entreprise, et moins de 10 %
executent avec succes.
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TRACTION® est une marque déposée de Magnus Strategy Inc.
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TRACTION®: L'intelligence d'affaires L 'avantage technologique
au service de I'action terrain

Une vision claire. Un alignement d’équipe. Des résultats concrets. _ ) ]

TRACTION® déploie Fintelligence d’affaires 12 ol elle fait @ ‘Structuration des donnees de marche et des performances
. . L commerciales pour une prise de décision éclairée et agile.

toute la différence : sur le terrain. En connectant les activités

commerciales a la connaissance client, cet accélérateur de

. L : Alignement des équipes et des processus
croissance permet d’'agir plus rapidement, avec plus de focus, 9 quip P

pour un impact réellement mesurable. @ Synchronisation des actions entre ventes, marketing et équipes de
gestion pour maximiser limpact commercial.

Optimisation des décisions stratégiques

Dynamisation des opportunités commerciales

O Détection proactive des leviers de croissance et identification des
meilleures tactiques de pénétration marché.

Automatisation des suivis et des engagements clients

Transformez En orientation Maximisez vos O Réduction des frictions dans le cycle de vente avec des outils
vos données claire résultats intelligents pour la gestion des comptes et des opportunités.

Impact financier 00000 Evolution continue et adaptation rapide

O Ajustement des tactiques en fonction des données terrain et des
résultats pour une ameélioration continue de la performance.

6 Augmentation des revenus récurrents.
9 Optimisation des marges brutes.

9 Ameélioration des flux de trésorerie.

9 Réduction des colts d'acquisition client.

9 Augmentation de la rentabilité client.
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